
RCCA Annie Lau Ai Na
(手机店业者)

成为被
记得的人

早在加入BE之前，RCCA Annie已经是一位成功的企业家。
她拥有9家手机专卖店，代理各大国际品牌，当中包括华
为。这一切都是她在手机行业辛苦打拼18年的成果。那么，
她到底是如何涉足直销业的呢？在众多直销公司当中，她又
为何偏偏看中了BE呢？且来看看Annie坦率真诚的分享。

本来，从事BE是为了放松心情
一直以来，Annie是一名刻苦耐劳的人。打从求学时期开
始，她就开始了半工读的日子。随着毕业踏入社会之后，
她也身兼两职。即使到她创业开始了手机业务，她仍然在
做其他兼职。

Annie笑着说道：“该怎么说呢？我从小到大都是这样，喜
欢让自己忙东忙西的。我享受辛勤工作所换回来的成果。”

因此，当她接触到BE时，她自然而然地就以兼职性质开始
业务，完全不曾有过全职的念头。

“起初，我抱着兼职心态从事BE，让我可以暂时从繁忙的手
机业务中抽离，喘一口气。慢慢地，我发现每个从事BE的
人都是那么的开心、有趣和充满活力。他们是那么享受BE业
务的每一点一滴。这很让我好奇。”
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从兼职到真正投入

随着Annie越来越投入BE业务的运营时，她渐渐发现
BE和传统业务有着天差地远的区别。她说：“是的，
我的手机业务很赚钱，但是个中辛酸只有自己知道。
销路、存货、死货、租金、工资等等，这些都是最令
我头痛的事。不过，BE业务很不一样，无压力。我
只需要做的就是尽量分享、尽量认识新朋友。”

Annie继续说道：“在我的工作生涯里，我从来不曾
有过像在BE所获得的满足感。看到人们的生活变得
更好，自己的举动被人们感激和赞赏，和大伙儿像一
家人般一起经营BE，这一切都是最纯真的幸福、喜
悦。我的所得收入和手机业务一样，但是在这里我却
不需要担心任何事情！”

Annie表示在行动管制期间，如果她只有手机业务可
以寄托，她一定会为了业务而寝食不安。

“在行动管制期间，我的BE业务却如常运作。从物流
到线上会议、活动和研讨会，公司都竭尽全力确保一
切顺利进行，无需我们操心。很多生意在行动管制期
间都受到重创。但是，BE香港分公司却如期在五月
正式开业！”

“我要成为被记得的人”

Annie想起当她还是个手机促销员（在她开
创手机业务之前）的时候，母亲说到人们不
会天天买手机，所以担心她会收入不定。但
是在BE, Annie却认为人们在任何时候都会想
要健康、美丽、生活素质和财务自由。

“所以，我要帮助人们取得这一切。我要人们
记得谁是Annie Lau，那个曾经启发和改变他
们人生的人。我要成为那个人，而我会和BE
一起办到。”


